
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Die Tankkarten Service GmbH (TKS) ist ein Unternehmen von Radius Payment Solutions, einer 

der führenden Dienstleister auf dem Flotten- und Logistikmarkt weltweit. Radius beschäftigt 

inzwischen mehr als 1.200 Mitarbeiter an 21 Standorten auf der ganzen Welt. Radius stellt pro 

Jahr mehr als 1 Million Karten aus und verwaltet jährlich mehr als 2,8 Milliarden Liter Kraftstoff. 

Neben Tankkarten und GPS-Lösungen umfasst das Produktportfolio viele weitere innovative 

Lösungen, um ein effizientes Flotten-Management zu gewährleisten. Um das Wachstum in 

Deutschland weiter voranzutreiben, suchen wir Dich als Unterstützung. 

 

 

 

 

Was Dich erwartet: 

• Ein 12 bis 18-monatiges Traineeprogramm, dass dich hervorragend auf eine 

Führungsposition im Sales Bereich vorbereitet 

• Du erhältst detaillierte Einblicke in die Abläufe eines internationalen Vertriebsunternehmens 

• Du lernst die Abteilungen Inbound, Outbound und Accountmanagement kennen 

• Für welche Abteilung schlägt dein Herz? – durch Deine proaktive Mitgestaltung des 

Ablaufplans ist es Dir möglich die Einblicke in eine bestimmte Abteilung zu intensivieren  

• Du erhältst einen festen „Buddy“ für die gesamte Laufzeit 

• Eine sehr genaue Einarbeitungsphase ermöglicht Dir einen perfekten Einstieg in jede 

Abteilung 

• Wir organisieren für Dich regelmäßige Workshops zu fachspezifischen Themen 

• Besuche unsere Partnerbüros in ganz Europa – wo es hingehen soll? Entscheide Du! 

• Du erhältst eine attraktive Vergütung bestehend aus Fixgehalt und Provision 

 

Sales Management Trainee 
(m/w/d) 



Das bringst du mit: 

• Ein abgeschlossenes Studium im Bereich der Wirtschaftswissenschaften (Abschluss nicht 

länger als 1 Jahr her) 

• Analytische Fähigkeiten 

• Exzellente Excel-Skills 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

• Kommunikationstalent 

• Vertriebsaffinität 

• Hohes Maß an Einsatzbereitschaft 

 

Das bieten wir Dir: 

• flexible Arbeitszeiten in einer 37,5h Woche  

• ein Büro im Herzen von Berlin, mit Blick auf die Museumsinsel 

• ein innovatives und internationales Team  

• frisches Obst und eine Wasser-, Tee- und Kaffee-Flatrate  

• Break Out Area inklusive Flatscreen und Nintendo Switch  

• regelmäßige Teamevents (Sommerfest etc.)  

• vergünstigte Fitness Mitgliedschaft bei Urban Sports Club  

• monatliche Shopping-Gutscheinkarte  

• Gesundheitsprämie   

 


